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INTEGRIERTE UNTERNEHMENSPLANUNG
ANFORDERUNGEN

© All for
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Erhéhung der Vorhersagegenauigkeit
und -Frequenz

Verkurzung der Durchlaufzeiten von
Planungsprozessen

Verbesserung der Transparenz im Zuge
des Planungsprozesses

ne Group SE SAP Analytics Cloud - Smarte Planungslésungen zur Unternehmenssteuerun

Kosteneffiziente Integration neuer
Geschaftsmodelle und -bereiche

Flexible Anpassung bei veranderten
Geschaftsprozessen

Effiziente Wiederverwendung von
erprobten Ansatzen
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— Kurze Reaktionsfahigkeit auf neue,
fachliche Fragestellungen

— Beriicksichtigung von Reporting,
Forecasting und Planung

— Schnelle

Verarbeitungsgeschwindigkeit von

Planung

© All for One Group SE

sinformationen

SAP Analytics Cloud - Smarte Planungslésungen zur Unternehmenssteuerung

— Zusammenfiithrung von Informationen
aus Bereichen und Systemen

— Automatisierung und Verringerung von
Schnittstellenbrachen

— Plausibilisierung und Ruckverfolgung
von Planungsinformationen
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INTEGRIERTE UNTERNEHMENSPLANUNG

SAP ANALYTICS CLOUD

Anwender

Finanzwesen
Controlling
Vertrieb
Marketing
Personal
Einkauf
Produktion
Logistik

IT
Nachhaltigkeit
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Einsatzgebiete

Corporate und Sustainability
Performance Management

Strategische bis operative
integrierte Planung /
(rollierender) Forecast und
Budgetierung

Reporting, Analyse,
Dashboarding, Simulation und
Al

Individuelle fachliche Modelle
zur Unternehmenssteuerung

SAP Analytics Cloud - Smarte Planungslésungen zur Unternehmenssteuerung

Mehrwerte

Harmonisierte und konsistente
Informationen

Automatisierte Ermittlung von
Steuerungsinformationen

Kdrzere Planungszyklen und
hohere Genauigkeit

Gefuhrte Planung und
Statusuberblick

Anpassungsfahigkeit an
individuelle Anforderungen

Datengetriebene
Entscheidungsfindung

T

Analytics Cloud
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INTEGRIERTE UNTERNEHMENSPLANUNG
SAP ANALYTICS CLOUD

&
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Browser Based
Analyse und
Berichtserstellung ohne
zusatzliche Software

Planning and Reporting
Abdeckung von Planung und
Reporting innerhalb eines
Tools

Performance
Schelle Engine fur real-time
Berechnungen und
Entscheidungsfindung

What-If Simulation Predictive Forecasts Workflow Self-Service
Anwenderbezogene Schnelle und Transparente und Einfache und umfassende
real-time Simulation von automatisierte anwenderorientierte, Analyse und
Szenarien Vorausschau geflhrte Prozesse Datenvisualisierung
o)
£ %

Flexibilitat
Modellierungsmaoglichkeiten
fur jeden fachlichen
Use-Case

T

Analytics Cloud

Technologie mit hoher funktionaler Abdeckung von Anforderungen aus den Bereichen Planung, Reporting, Simulation und Al
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INTEGRIERTE UNTERNEHMENSPLANUNG
SAP ANALYTICS CLOUD DEMO
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WORKFLOW AUTOMATISIERUNG GEGENSTROM INTEGRATION PLANUNG + REPORTING
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INTEGRIERTE UNTERNEHMENSPLANUNG

Consumer Products (CP)
Sales Plan

(SAP Analytics Cloud) |

Consumer Demand Plan
(SAP IBP)

Product Cost Estimate |

(SAP S/4HANA)
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Balance Sheet Planning
P&L Planning

Cash Flow Planning CAPEX Planning

Depreciation Planning

Sales Revenue & Deductions

Sales Price Planning Planning

Profitability Planning

Deductions Percentage

Sales Quantity Planning Planning

Raw Material Price Planning

Ressource Planning &

Calculation Quantity Structure

Product Cost Planning

Activity Price Planning &

Activity Quantity Planning Calculation

Operating Expenses

Activity Type Split Allocations

Statistical Key Figures
(SAP S/AHANA)

SAP Analytics Cloud - Smarte Planungslésungen zur Unternehmenssteuerung

T

Management Business
Review
(SAP IBP)

Cost Center Expenses

Workforce Planning

B (SAP Analytics Cloud)

Project Expenses
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INTEGRIERTE UNTERNEHMENSPLANUNG

P&L Planning
Sales Revenue & Deductions
Planning

Sales Price Planning

Profitability Planning

Sales Quantity Planning
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= = avantum consult i g ;. | SAP_FIIFP_IM_Cross Landing... v

Business Analytics

File v Edit v Tools Display v Y C RA~v General v 1/10 > 3 Controls Edit

T i SRR 12Ny by

w " Integrated Financial Planning for SAP SI4HANA

set organizational goals by comparing actual operating results against plan

'S ® ¢ HE s ',

Operating Product Cost Sales & Capital Expense Financial Greenhouse Gas
Expense Planning Profitability Planning Statement Emission Planning
Planning Planning Planning
Configuration: Financial Planning Administration Sample Story: End-to-End Planning Process Information: Financial Data Flow Greenhouse Gas Data Flow
Landingpage —> Profit and Loss —> —> —> —> 16
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avantum consult g ..o

Business Analytics

‘ SAP_FI_IFP_IM_FinancialState...

®x ®

File v Edit v Tools v Display v
Company Code (1)
V+ @ Company Code 1710
4) Financial Statement Planning  Plan Profit and Loss Statement

e Select Measure (1)
=" AMOUNT_LC_SIGNFLIP (Local Currency)

from Actuals

in USD % 2 Filters = 2 Hidden

Copy P&L and Balance Sheet

Profit and Loss Controls

c Av 2y view |

=

Copy Operating Expense
from Cost Center Plan and
Profitability Allocation

Split Profit and Loss
by Trading Partner

Copy Gross Margin
from Profitability Plan

Apply Control Parameters
to Profit and Loss

il| Version

Version Actual Plan
Time 2 2024 > 2025

GI/L Account
v Net Income 945 945,000
v Operating Income 45 945,000
v Gross Margin 1,36 1,365,000
v Net Revenue 6,105,000 6,105,000
> Gross Revenue 5,600,00 6,600,000
> Sales Deductions -495,000 -495,000
> Cost of Goods Sold -4,740,00C -4,740.000
v Operating Expense -420 -420,000
> Employee Expense -2,352,000 -2,352,000
> Building Expense -1,176.00 -1,176,000
> Depreciation & Amortization -252,000
> Material Expense -1,380,000 -1,380,000
> Change in Inventory 4,740 4,740,000

QAD A
= —> —> Plan Quantity —> —> —> 17
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avantum consult ; o, .. | SAP_FILIFP_IM Profitability PL.. v % &

Busi Analytics
File v  Edit v Tools v  Display v Publish Data ’ v sr v C Av Plan Quantity v 1/6 > 23 Controls | Edit
Y% @ Company Code (1) @ Customer ® Product @ Plant

Company Code 1710

7  Sales & Profitability Planning  Plan Sales Quantities @

we Select Quantity Measure (1 sk
—_ DUA‘;TI“v‘_S\GTF)JF' "Dhar‘llt}“\( ) Copy Quantities

from Actuals

Time 2025 P01 (2025) PO02(2025) PO03(2025) PO04(2025) PO5(2025) PO6(2025) PO07(2025) PO08(2025) P09 (2025) P10(2025) P11(2025) P12 (2025) .
Plant Product Customer Quantity Unit
Plant1US  FIN126,MTS-DI,PD.SerialNo  Customer110  Piece 60,000 5,000 5,000 5,000 5,000 5,000 5,000 5,000 5,000 5,000 5,000 5,000 5,000
Customer1ll  Piece 64,500 5,375 5,375 5,375 5,375 5,375 5,375 5,375 5,375 5,375 5,375 5,375 5.375
FIN129,MTS-DI.PD.QM Customer110  Piece 120,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10.000 10,000 10,000 10,000 10,000
S
Customerlll Piece 120,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000
|
‘ —> —> Plan Quantity —> —> —> 18
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| SAP_FI_IFP_IM_Profitability_PL..

Busi Anal
File ~  Edit v Tools ~ Display ~ | | Publish Data | « RJa v C MW~ Plan Quantity v 1/6 > 23 Controls | Edit
Company Code (1) Customer Product Plant
Y" @ Company Code 1710 m !i: @

7y Sales & Profitability Planning Plan Sales Quantities @

we  Select Quantity Measure (1) .
— QUANTITY_SIGNFLIP (Quantity) Copy Quantities

from Actuals

v 2025

Time PO1{2025) P02 (2025) PO3(2025) PO4(2025) POS5(2025) PO6(2025) PO7(202%) POB(2028) PO9(2025) P10 (2025) P11(2025) P12 (2025)
Plant Product Customer Quantity Unit
Plant1US  FIN126,MTS-DI.PD.SerialNo  Customerll0  Piece 60,000 5,000 5,000 5,000 5,000 5,000 5,000 5,000 5,000 5,000 5,000 5,000 5,000
Customer11l Piece 64,500 5,375 5,375 5,375 BT 5,37TH 537H 5,375 5,375 L L 5,375 5,37H %?05
FIN128,MTS5-DI.PD.QM Customerll0 Piece 120,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000
|
Customer11l Piece 120,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000
—> —> Plan Quantity —> —> —> 19
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Daviintglmiconsult G Stories | SAP_FIIFP_IM_Profitability PL.. v % &
Jusiness Analytics
File v Edit v Tools v Display v | Publish Data | v s v C % Plan Quantity v 1/6 > e3 Controls Edit
= Company Code (1) Customer Product e Plant
V+ © Company Code 1710 @ @ ®
7Y  Sales & Profitability Planning  Plan Sales Quantities @
we  Select Quantity Measure (1 o
- QUA"-;T!"v_SiG?’.‘:y.\DwC’;arm;.‘\( ) Copy Quantities
from Actuals
. v 2025 r _ » - = =
Time PO1(2025) P02 (2025) PO3(2025) P04 (2025) PO5(2025) P06 (2025) PO7(2025) P08 (2025) P09 (2025) P10(2025) P11(2025) P12 (2025)
Plant Product Customer Quantity Unit
Plant 1 US  FIN126,MTS-DI.PD,SerialNo  Customer1l0  Piece 60,000 5,000 5,000 5,000 5,000 5,000 5,000 5,000 5,000 5,000 5,000 5,000 5,000
Customer11l Piece 64,930 5,375 5,375 5,375 5,375 5,375 5,375 5,375 5,375 5,375 5,375
FIN129,MTS-DI.PD.QM Customer1l0  Piece 120,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000
Customer111 Piece 120.000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10.000 10,000 10,000 10,000 10,000
—> —> Plan Quantity —> —> —> 20
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avantum consult g5 g/ | SAP_FILIFP_IM Profitability PL.. v % &

Business Analytics

File v Edit v Tools v Display v | Publish Data | v » v G N Plan Quantity v 1/6 > e3 Controls Edit

Y% @ Company Code (1) ® Customer ® Product ® Plant

Company Code 1710

7 Sales & Profitability Planning Plan Sales Quantities ®@

me Select Quantity Measure (1 75
- OUAV'.T\‘Y‘_SKGK:y_\DwC‘;arm;.w( ) Copy Quantities

from Actuals

Time 2025 P01 (2025) PO02(2025) PO03(2025) PO04(2025) PO5(2025) PO6(2025) PO7(2025) P08 (2025) P09 (2025) P10(2025) P11(2025) P12 (2025)
Plant Product Customer Quantity Unit
Plant1US  FIN126MTS-DI.PD,SerialNo  Customerll0  Piece 60,000 5,000 5,000 5,000 5,000 5,000 5,000 5,000 5,000 5,000 5,000 5,000 5,000
Customerlll  Piece 64,705 5,375 5,375 5,375 5,375 5,375 5,375 5,150 5,375 5,375 5,375 5,375 5,805
]
FIN129,MTS-DI.PD.QM Customer1l0  Piece 120,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000
Customerlll  Piece 120,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10.000 10,000 10,000
Ly
—> —> Plan Quantity —> —> —> 21

An;lytics Cloud



avantum consult g e | SAP_FILIFP_IM Profitability PL.. v % ®

Business Analytics
File v  Edit v Tools v  Display v | | Publish Data | v| & Rprv & v Plan Quantity v 1/6 > e3 Controls | Edit

Company Code (1) = Customer Product e Plant
V+ @ Company Code 1710 "1 @ ”’
mw  JTITLL WUalilily IVicasuic (1)

= QUANTITY_SIGNFLIP (Quantity) Copy Quantities
from Actuals

Time ¥ C P01 (2025) PO02(2025) PO03(2025) P04(2025) PO5(2025) PO6(2025) PO7(2025) PO8(2025) P09(2025) P10(2025) P11(2025) P12 (2025) .

Plant Product Customer Quantity Unit
Plant1US  FIN126,MTS-DI,PD.SerialNo  Customerll0 Piece 60,000 5,000 5.000 5.000 5,000 5,000 5,000 5.000 5,000 5.000 5,000 5,000 5.000
Customerlll  Piece 64.6Q0 5375 5.363 5,363 5.363 5,363 5,363 5 5.363 5,363 5.363 5,363 5,805
FIN129,MTS-DI.PD.GM Customer110  Piece 120,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000

L e
Customerlll  Piece 120,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000 10,000
—> —> —»  Plan Sales Price ~ —» —> 22
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?Xﬂf'_‘fgmf?"s“k Gl Stories | SAP_FIIFP_IM_Profitability PL.. v ¥ ®

File v  Edit v  Tools v Display v | | Publish Data I v s v C RAv Sales Price v | £ 316 > 3 Controls Edit

Company Code (1) Customer Product e Plant

v"’ ’i’ Company Code 1710 @ @ ®
@ Sales & Profitability Planning  Plan Sales Price @
Derive Sales Prices

from Actuals

in USD e
L v 2025 -
Time PO1(2025) P02(2025) P03 (2025) PO4(2025) PO5(2025) P06 (2025) PO7(2025) PO8(2025) P09 (2025) P10(2025) P11(2025) P12 (2025)
Product GIL Account Quantity Unit
FIN126,MTS-DI.PD.SerialNo  Revenue Domestic - Product  Piece 15.75 15.75 15.75 15.75 15.75 15.75 15.75 15.75 15.75 15.75 15.75 15.75 15.75
FIN129,MTS-DI.PD.QM Revenue Domestic - Product  Piece 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00
I
22 —> —> —»  Plan Sales Price ~ —» —>
Analytics Cloud
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avantum consult g 5o

Bikies Ak \ SAP_FI_IFP_IM_Profitability PL.. v Y& &
File v  Edit v  Tools v Display v Publish Data | v s v G v Sales Price v| € 316 > 23 Controls Edit
Y% @ ggp;gifgmceogio(l) ® Customer ® Product ® Plant
@ Sales & Profitability Planning  Plan Sales Price @
Derive Sales Prices

from Actuals

in USD
v 2025 2 : p

Time PO1(2025) PO2(2025) PO03(2025) PO4(2025) PO5(2025) P06 (2025) PO7(2025) P08 (2025) P09 (2025) P10(2025) P11(2025) P12 (2025)
Product GIL Account Quantity Unit
FIN126,MTS-DI.PD.SerialNo  Revenue Domestic - Product  Piece 16.33 15.75 15.75 15.75 15.75 15.75 15.75 15.75 15.75 16.50 17.50 18.50 l%\750

L ]
FIN129,MTS-DI.PD.QM Revenue Domestic - Product  Piece 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00
o —> —> —»  Plan Sales Price ~ —» —>
Analytics Cloud
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avantum consult 5 g ..

Business Analytics ’ SAP_FI_IFP_IM_Profitability_PL.. + g ®
File v Edit v~ Tools Display v Publish Data | s v & v Sales Price v| £ 316 > 3
Company Code (1) e Customer e Product e Plant
v"’ @ Company Code 1710 "1 &‘ !31
@ Sales & Profitability Planning  Plan Sales Price
Derive Sales Prices
from Actuals
in USD
L v 2025
Time PO1(2025) P02(2025) PO3(2025) PO4(2025) PO5(2025) P06 (2025) PO7(2025) P08 (2025) P09 (2025) P10(2025) P11(2025) P12 (2025)
Product GIL Account Quantity Unit
FIN126,MTS-DI.PD.SerialNo  Revenue Domestic - Product  Piece 1649 15.99 15.99 15.99 15.99 15.99 15.99 15.99 15.99 16.5 175 18.5 7.5
FIN129,MTS-DI.PD.QM Revenue Domestic - Product  Piece 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00 20.00
— ¢
25 —> —> —>
Analytics Cloud

—» Product Profitability —»

Controls
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avantum consult .. | SAP_FIIFP_IM_Profitability PL.. v Y &

Business Analytics

ile v it v ools v isplay v ublish Data | v N roduct Profitabili v ¢S ontrols it iew
Fil Edi Tool Displ Publish D [ Y Product Profitability { 6/6 3 C L Edit

@ Company Code (1) Customer o Product . Plant
v+ © Company Code 1710 @! © ®

/ﬁﬁ Sales & Profitability Planning  Calculate Profitability @

e Select Measure (1)

" AMOUNT_SIGNFLIP (Amour) Calculate Profitability

in USD

i v 2025
Time PO1 (2025) P02 (2025) P03 (2025) P04 (2025) P05 (2025) P06 (2025) PO7 (2025) P08 (2025) P09 (2025) P10 (2025) P11 (2025) P12 (2025)

Fix/Variable Code 7 Total > Total > Total > Total > Total > Total > Total > Total > Total > Total > Total > Total > Total

Plant Product Customer GI/L Account
Plant 1 US FIN126,MTS-DI.PD.SerialNo  Customerl10 v Gross Margin 350,326 26,853 26,853 26,853 26,853 26,853 26,853 26,853 26,853 29,225 33,875 38,525

> Net Revenue 920,326 4,353 74,353 4,353 4,353 4,353 74,353 4,353 4,353 6,725 81,375 86,025 81,375

> Cost of Goods Sold -570.000
Customerlll v Gross Margin 367.032 28.008 27.94 27.94 27.94 27.94 27.94 26,835 27.94 30.464 35,398 40.332 38.313

> Net Revenue 980,732 9.070 78,89¢ 78,899 78,899 78,899 78,899 75,760 78,899 81,415 86,35C 91,284 93,461

> Cost of Goods Sold -613,700 -51,062

FIN129,MTS-DI.PD.QM Customer110 v Gross Margin 432,000 36,000 36,000 36,00 36,000 36,000 36,000 36,000 36,000 36.000 36,000 36,000 36,000
> Net Revenue 2,232,000 186,000 186,000 186,000 186,000 186,000 186,000 186.000 186,000 186,000 186,000 186.000 186,000

> Costof Goods Sold  -1.800.00C -150.00 -150.C -150.( -150,000 -15

Customerlll v Gross Margin 408,000 34.0 34.C 34.0 34,000 34 34,0 34.0 34,000 34.( 34.C

> Net Revenue 2,208,000 184 0 184,00 184 0 184,000 184 ! 184,00 184.( 184,000 184.000 184,00 184 § 184,000

> Cost of Goods Sold -150.0 -150.0( -150.0 -150.0 -150.00 -150.( -150.0 -150.0( -150.0

— » — > —> —> —> Profit and Loss 26
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INTEGRIERTE UNTERNEHMENSPLANUNG

Cash Flow Planning Balance Sheet Planning
P&L Planning

Consumer Products (CP)
Sales Plan

(SAP Analytics Cloud) |

Consumer Demand Plan
(SAP IBP)

Product Cost Estimate |

(SAP S/4HANA)

© All for One Group SE

Sales Revenue & Deductions

Sales Price Planning Planning

Deductions Percentage

Sales Quantity Planning Planning

Raw Material Price Planning

Ressource Planning &

Calculation Quantity Structure

Activity Price Planning &

Activity Quantity Planning Calculation

Activity Type Split

SAP Analytics Cloud - Smarte Planungslésungen zur Unternehmenssteuerung

CAPEX Planning

Depreciation Planning

Profitability Planning

Product Cost Planning

Operating Expenses

Allocations

Statistical Key Figures
(SAP S/AHANA)

Cost Center Expenses

Project Expenses

T

Management Business
Review
(SAP IBP)

Workforce Planning

B (SAP Analytics Cloud)
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ONE ANALYTICS FRAMEWORK
UNSER ERPROBTER UND HYBRIDER PROJEKTANSATZ

T

PLANUNG, STEUERUNG, KONTROLLE, KOMMUNIKATION

Technologie wahlen Backlog erstellen Backlog umsetzen

Zielbild Software Proof of User Stories Mitarbeiter User Stories Losung Betrieb
definieren auswahlen Concept definieren schulen umsetzen ausrollen sicherstellen
durchfuhren

I /oM 500
S ol 200 ] N
Vi ollo 2 2

QUALITATSSICHERUNG UND CHANGE-MANAGEMENT
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ONE ANALYTICS FRAMEWORK

ZIELBILD DEFINIEREN

SCOPE

Zielsetzung und Inhalte

ORGANISATION

Involvierte Bereiche und Schnittstellen

PROZESSE

Adaptionsbedarf Prozesse

DATEN

Steuerungsrelevante Informationen

FUNKTIONALITAT

vi & W N =

Funktionale Anforderungen an die Software

e @ 0

Anforderungs- FIT-GAP
katalog ANALYSE

Datenfliisse und . .

Architektur

Scope, Organisation
und Prozesse

Modul
Factsheets

User Story
Backlog
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WORKSHOP ZUM ZIELBILD PLANUNG
AUSZUG DER ERGEBNISSE

Organisation Informationsflisse und
und Prozesse Steckbriefe

T

S N N S i :
. - 3 * Manvelle Extraktion der
Planungsanilisse  Fual s ASOND JEMAM L JASO iAo PhAMIA AL AS oKD e ———1 Consolidation Finance & Adjustment Projects & Investment P i Persanaldaten aus SAP mittels
i Excel Add-In
S EEEEE— Balance
» Aufbereitung und Aggregation
Ic Cash Flow = Mansgement. 2 der Ist-Daten in Excel
Forecast = Mogichs Basis fan 11u10rne S — P&IL ¢ etomnationen (5
(monatiich) g 3 = Vorbereitung der Excel
Planungstemplates je GF und
== = . o Sales & Profitabiity S Funksionen/ Versand an die
e it = arameter  Sales & Profitabilit Cost of | logk Planungsverantwortlichen
management Owiook T - M " e T x "
By O (N S G e e
Target Setting = 1 dane (Frseim e posive hipimns monagement
+ Planung erfoige - - nage
T Jet S e I ™
Eckwerepianung - et Mateia prce :
e — - — =
Hochrechnung zum Jahres- g T e b a
e T g T s | e
: CORE &
2 o B = # Datenquelk Tocht Funii Funictio
| P CO-Objects  —»  Allocaions  ——_ Actvity price | Bl | (O | |G e || e
Mittelfristpianung L mmc,mm -2 onPremise CSVILS

Y e — Methodische Ausgestaltung

* Auf Ebene der Region sollen kinftig nur susgewshits,

steuerungsrelevante Bilanzpositionen geplant werden e -
+ Obrige Posiionen werden tap-down durch GF oder

Konzern geplant bzw. fortgeschrieben oder Gber .

Berechnungslogiken abgeleitet Jahr, keine honatstilanzen
Al soqmant G- banewertn geprs o || et

lediglich aggregiert und nicht kensolidiert

erfolgt allein auf _ I jabhrich

* Die Verantwortlichkeit fiir die Bilanzplanung liegt zumeist
im Cantrolling (2T. Rickkopplung 2u Rechnungswesen Plarjhr

i o
— -
e e

* Planung susgewshiter, steusrungarslevantar Schnistelle 2u SAP

Planung von Bewegungen / Fortschreibung
Wahrungsumrechnung ikl WUD
Schuldenkonsolidierung

2u definieren

pom ven auf KE-Ebene

= Bewegungsarten sind lediglich far das
Sachanlagevermagen
2u planen. Ansonsten st der Endbestand
susreichend, die
Ableitung des Deltas erfolgt dann automatisiert

GEMEINSAMES COMMITMENT
ZIELORIENTIERTE AUSRICHTUNG

MESSBARER FORTSCHRITT
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LASSEN SIE UNS SPRECHEN!

MARC PAGES

CONSULTANT
AVANTUM CONSULT GMBH

0170 87 15 536
Marc.Pages@avantum.de

-

MATHIAS BEDNARZ e

HEAD OF BUSINESS DEVELOPMENT !.,;'ré.-ﬁ-i%;"..;;h,_
AVANTUM CONSULT GMBH SEp R

] PR e

0172 26 76 306
Mathias.Bednarz@avantum.de

GLEICH TERMIN VEREINBAREN!



VIELEN
DANIKY

all-for-one.com



http://www.all-for-one.com/

DISCLAIMER

Die Informationen in diesen Unterlagen sind vertraulich und ddrfen nicht ohne vorherige schriftliche
Genehmigung durch All for One Group SE bekannt gegeben werden. Alle Texte, Bilder und Grafiken
unterliegen dem Urheberrecht und anderen Gesetzen zum Schutz des geistigen Eigentums. Alle Rechte
an diesen Unterlagen sind der All for One Group SE vorbehalten.

All for One Group SE stellt diese Unterlagen ohne jegliche Verpflichtung, Gewahrleistung oder Garantie,
weder ausdrtcklich noch stillschweigend, zur Verfigung. All for One Group SE Ubernimmt keine
Verantwortung fur Fehler oder Irrtimer in diesem Dokument, es sei denn, derartige Schaden beruhen auf
Vorsatz oder grober Fahrléassigkeit. Der Inhalt dieser Unterlagen kann von All for One Group SE jederzeit
geandert werden. Diese Unterlagen dienen ausschlieBlich informativen Zwecken und durfen in keinen
Vertrag aufgenommen, flr Handelszwecke weiterverwendet oder an Dritte weitergegeben werden, soweit
sie nicht fur eine solche Verwendung gekennzeichnet sind oder eine vorherige schriftliche Genehmigung
von All for One Group SE vorliegt.
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