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Digitalisierung der analogen Prozesse ist die Basis einer erfolgreichen Automatisierung retarus:

Analoge Prozesse: Digitalisierung als Basis: Automatisierte Prozesse:

Unstrukturierte Daten, viele Sprachen, Manuelle Daten mussen digitalisiert werden, Digitalisierte Daten werden zu automatisierten

manuelle Aufwande, hohe Fehlerquote einseitig moglich Prozessen aufbereitet



Aus aktuellem Anlass. Die B2B-XRechnung in Deutschland retarus:

Wachstumschancengesetz vom Bundestag verabschiedet am 17.11.2023

Gesetz wurde vom Bundesrat am 24.11.2023 in Vermittlungsausschuss verwiesen
Bundesrat spricht sich um eine Verschiebung von 2 Jahren (1.1.2027) aus

Das Vermittlungsergebnis vom 21.02.2024 enthalt keine Anpassungen in der Zeitplanung

Bundesrat stimmt am 22.03.2024 fiir das Wachstumschancengesetz!



XRechnung B2B - Die Zeitplanung retarus:

Einflilhrung der elektronischen Rechnung ab 01.01.2025 mit Ubergangsfrist bis Ende 2027

Bis Ende 2026 gilt

Klassische Rechnungen (PDF, Print) durfen weiterhin Ubertragen werden, wenn der Empfanger zustimmt.

Bis Ende 2027 gilt
Klassische Rechnungen (PDF, Print) durfen weiterhin Ubertragen werden, wenn der Empfanger zustimmt

und Vorjahresumsatz des Rechnungsaussteller < 800k€ betragt.

Ab 2028 gilt

Es durfen keine klassischen Rechnungen mehr ausgestellt werden. Einfuhrung eines Meldesystems.

Fir Rechnungsempfanger gilt ab 1.1.2025

Rechnungen im Format XRechnung mussen angenommen und akzeptiert werden!




XRechnung B2B - Was es zu unterscheiden gilt
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This XML file does not appear to have anv style information associated with it. The document tree is
shown below.

v<CreditNote xmlns="urn:oasis:names:specification:ubl:schema:xsd:CreditNote-2"
xmlns:cac="urn:ossis:names:specification:ubl:schema: xsd: CommonAggregateComponents-2"
xmlns:cbc="urn:oasis:names:specification:ubl:schema:xsd: CommonBasicComponents-2">
<cbc:CustomizationID>urn:cen.eu:enlés3l: 2017#compliantdurn: xeinkauf.de: kosit:xrechnung_3.0</:
<cbeiProfileIDsurn:fdc: peppol.eu: 2017: poacc:billing:81:1.8</che: Profilelns
<cbc:ID>1234567</cbc: ID>
<cbciIssueDate>2018-84-13</cbciIssusDates
<!-- <cbc:DueDate>2818-84-13</cbc:DueDate> -->
<cbc:CreditNoteTypeCode>381</cbc: CreditNoteTypeCode>
<cbciNoterInveice Mote Description</chc:iNote>
<! <cbc:TaxPointDate»>2@18-04-13</cbc: TaxPointDate> -->
<cbc:DocumentCurrencyCode>EUR</cbe:DocumentCurrencyCode>
<cbciBuyerReference>90000000-03083-12</cbc: BuyerReference>
¥ <cac:InvoicePeriod>
tartDate»2016-01-01</cbe:StartDate>
ndDate»2016-12-31</cbc:EndDate>
</cac:InvoicePeriod>
¥ <cac:OrderReference>
D>65002278</cbc:ID>
alesOrderID>ABC123456789</cbc:SalesOrderIDy
</cac:OrderReference>
¥<cac:OriginatorDocumentReference>
: ID>ANG9I87654321</chc: 1Dy
</cac:0OriginatorDocumentReference>
<I-- <cac:ContractDocumentReference>
<che :1D>@000088752</chc: ID>
</cac:ContractDocumentReference> -->
<I-- <cac:AdditionalDocumentReference>
<cbe:TD>@1_15_Anhang_@1.pdf</che:ID>
<cbc:DocumentDescription>Aufschlisselung der einzelnen Leistungspositionen</cbc:Documentl
<cac:Attachment>
<cbe :EmbeddedDocumentBinaryObject mimeCode="application/pdf”
filename="21 15 Anhang @l.pdf" />
</cac:Attachment>
</cac:AdditionalDocumentReference> -->
<!-- <cac:ProjectReference>
<cbe :ID>PR12345678</che: ID>
</cac:ProjectReferencer -->
v<cac:AccountingSupplierParty>
v<cac:Party>
<cbe:EndpointID schemeID="EM"srechnungsausgang@test.com</cbe:EndpointIDy>
v<cac:PartyIdentification>
<cbc: ID schemeID="0013">987654321</cbc: ID>
</cac:PartyIdentification>
¥<cac:PartyName>
<cbc:Name>[Seller name]</cbe:Name>
</cac:PartyName>
¥<caciPostalAddress>
<cbc:StreetName>[Seller address line 1]</cbc:StreetNames =
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Ab 2025 - XRechnung

retarus:



XRechnung B2B - Was es zu unterscheiden gilt retarus:

Orma : Ubertragungsweg (Wie?)

Gesetzgebung XRechnung nach EN-16931 Nicht spezifiziert
» UBL (Universal Business Language) + E-Mail

Mogliche _

Optionen « UNCEFACT (ClII) » Klassische EDI-Protokolle
« ZUGFeRD (Profil XRechnung) » Peppol Netzwerk




Peppol. Pan-European Public Procurement OnLine

Vorteile

Eine EDI-Schnittstelle fur alle Partner

Besser als E-Mail - Einfache Adressierungsstruktur
Uberprifbare Empfangeradressen
Empfangsbestatigung auf Protokollebene
International etabliert (> 600 Service Provider)*

EDI so kostengunstig wie nie

*https://peppol.org/members/full-members-list

Das Peppol Netzwerk

Verzeichnis

Oy ——F— 206

Peppol AP Peppol AP/ACL
Service Service

Provider Provider

Aufbau der Peppol-ID: ,Typ:ID“
Typ 9930 = Deutsche Umsatzsteuer-ID
Beispiel: 9930:DE811459192

retarus:



XRechnung B2B-Empfang: So einfach geht’s mit Retarus retarus:

Retarus E-Invoicing Services
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Aktuelle Entwicklungen International retarus:

Alle Lander werden kurz- oder mittelfristig E-Invoicing und E-Reporting einfUhren.

Modernisierung des derzeitigen Steuersystems, um Steuerbetrug zu bekampfen, Verwaltungskosten
zu senken.

EU: Projekt VIiDA - EinfUhrung eines Steuermeldesystems durch elektr. Rechnungsstellung zwischen
Unternehmen, bis 2030.

Hohe Dynamik bei Einfuhrung und Betrieb.
Bisher eingefUhrte Systeme komplex und technisch divergent.

Zentraler Provider beste Wahl um als Hub und Connector zu dienen.



Beispiele fur E-Invoicing Modelle (CTCs) fur inlandische Transaktionen retarus:

Rechnungsmeldung Zentraler Austausch Variables Modell

2;3— 1 2 w— 1$2_ %*41 3 ‘ %ﬁ

I Regierung I ; Regierung I Regierung * Regierung

Dienstan Dienstan Dienstan Dienstan Dienstan Dienstan Dienstan Adressbuch Dienstan
bieter bieter bieter bieter bieter bieter bieter

Verkaufer Verkaufer
Zeitnahe Meldung von Freigabe der E-Rechnung vor ~ E-Rechnung wird Uber Infra. Variables Modell in
Transaktionsdaten Transaktion der Regierung ausgetauscht. Abhangigkeit des Empfangers
Beispiel: Beispiel: Beispiel: Beispiel:
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Zentrales In- und Output-Management beim E-Rechnungsversand
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Business Partner

retarus:



XRechnung B2B-Empfang: Chance statt Risiko. Kosten senken. retarus:

Kosten pro Rechnung
Manuelle Erfassung

OCR/ Capture

. .. 0,80-2¢€
(Teilautomatisierung)

XRechnung 0,20-0,50 €



So kommen Sie an lhre
E-Invoicing-Losung:

Termin vereinbaren!

+49 89 5528 1132
info@de.retarus.com

Phil Wischniowsky
Senior Account Manager
retarus GmbH

retarus:
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